
JUEVES, 12 DE MAYO

9:00	 BIENVENIDA Y ENTREGA DE DOCUMENTACIÓN

9:30	 ¿QUÉ VEHÍCULOS INMOBILIARIOS ESTÁN FUNCIONANDO EN EUROPA?		

• Situación actual de los REITs en Europa		
• Destino de estos vehículos		
• Aspectos clave de la gestión de fondos	

Malcolm Wilson – Senior Director Capital Market / Corporate Finance 				
CB RICHARD ELLIS LONDON

10:15 - 11:00	 TIPOS DE VEHÍCULOS SOCIETARIOS PARA EL INVERSOR INMOBILIARIO		

• Fórmulas asociativas: ventajas e inconvenientes de cada tipo.		
• Aspectos fiscales.		
• Posibilidades de apalancamiento		
• La cuestión de la prohibición de asistencia financiera	

José Antonio Sánchez Dafos – Socio Departamento Mercantil / Area Capital Riesgo	
DLA PIPER RUDNICK

11:00 - 11:30	 COFFEE BREAK
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5 11:30 - 12:15	 PLAN DE NEGOCIO Y DE GESTIÓN PARA VEHÍCULOS DE INVERSIÓN COLECTIVOS	

• Situación actual del mercado inmobiliario de inversión. 		
Crecimientos sostenidos a L/P		

• SPV. Vehículos de inversión inmobiliaria como alternativa a la inversión financiera 		
   		 y a la inversión directa en activos. Perfiles de inversión / riesgo y de cartera		

• Tres áreas fundamentales:				

• Consultiva: Estructuración jurídica, pactos entre accionistas, proyección 			
   		 financiera y obtención de la financiación				

• Captación de fondos: perfil idóneo, volúmenes, filosofía de la inversión				

• Gestión: Asset Management e Investment management, creación de valor 			
   		 sostenible vía gestión y adquisición de producto con recorrido en venta	

Adolfo Ramírez-Escudero – Consejero Director Capital Markets 	
CB RICHARD ELLIS

12:15 - 13:00	 INVERSIÓN INMOBILIARIA COLECTIVA (FII-SIII)			

Pactos de Socios: puntos conflictivos dependiendo del tipo de inversión 					
(promoción, producto acabado).		

• Inversión Inmobiliaria Colectiva						

• Diferencias entre FII y SII			
• Criterios de inversión			
• Fiscalidad		

• Pactos de Socios						

• Estructura de un Acuerdo de Socios (Joint Venture Agreement)			
• Disparidad de Criterios/fines: inversor versus promotor			
• Estrategias de salida					

Javier Ibáñez – Socio Director del Departamento Inmobiliario 		
DLA PIPER RUDNICK

13:00 - 13:30	 RUEGOS Y PREGUNTAS

13:30		 COCKTAIL
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INFORMACIÓN: 
DLA PIPER RUDNICK: 91 319 12 12 
CB RICHARD ELLIS :  91  598  19  00  
m o n i c a . f e r n a n d e z @ d l a p i p e r . c o m
marketingspain@cbre.com


